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Manager du développement commercial
Mastère européen en Management 

du développement commercial 
Diplôme privé de la FEDE (120ECTS)

L’accès à la certification professionelle “Manager du
développement commercial” est ouvert à tous les
titulaires d’un diplôme ou titre de niveau 6, dans le
domaine du commerce ou du développement.

A titre dérogatoire, l’accès à la certification pourra
être ouvert aux candidats titulaires d’un diplôme de
niveau 5 d’études de gestion, de marketing ou de
commerce, et attestant d’une expérience
professionnelle, en continu ou en discontinu, dans le
domaine du développement commercial.

Définir la stratégie commerciale de l’entreprise
Piloter la stratégie et la performance
commerciale
Manager les équipes commerciales
Piloter l’innovation commerciale, et la compétivité
de l’entreprise

L’UFA Jean Rose propose la certification professionnelle de "manager du développement commercial"  
enregistrée par CDE FEDE France au RNCP et reconnue par l’Etat au niveau 7, Fiche RNCP n°RNCP41966
enregistrée le 27/02/2026, code NSF 312 - France Compétences
(https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/41966/)

Taux de réussite

1ère promotion en Juillet 2028



15 jours ouvrés dès réception de la demande
d’inscription. L’admission se fait sur dossier et entretien
de positionnement. Durée de la formation : 24 mois
Rythme d’alternance : 4 jours entreprise / 1 jour UFA
Nombre d’heures de formation : 920 h sur 2 ans. Début
de la formation : Mi-septembre

Délai d’accès

Les métiers que vous pourrez exercer à l’issue de votre
parcours de formation : 

Responsable/Manager/Directeur du développement
commercial
Directeur commercial
Business développement manager
Directeur des ventes
Directeur grands comptes
Directeur de la relation client
Ingénieur d’affaires
Ingénieur commercial
Responsable grands comptes
Business Developer senior
Key Account Manager
Responsable partenariats
Head of Sales
Directeur commercial adjoint

Et après ?

Mise à jour : Avril 2026

Tarifs
Coût de la formation pris en charge par
les OPCO ou le CNFPT/employeur dans
le cas d'une structure publique pour
l'apprenti et rémunération sous contrat
d'apprentissage ou de
professionnalisation selon son âge et
son niveau de formation.

Informations
pratiques

Accessibilité
Formation ouverte aux personnes en
situation de handicap sauf restriction liée
à l’inhabilité et/ou contre indication
médicale. Pour plus d’informations
contacter notre correspondant :
s.kout@ecm-meaux.eu

Titre RNCP Niveau 7 en alternance

01 60 09 88 50
accueil.ltp@ecm-meaux.eu

20 rue de chaage 77100 MEAUX

Cursus 
de formation

La formation est organisée en présentiel sur deux
années en alternance selon le rythme de 4 jours en
entreprise et 1 journée en cours avec des temps forts
qui figurent sur le calendrier pour un volume total de
920 heures de cours avec les activités visées
suivantes : 

Première année :
Elaboration de la stratégie commerciale et
modélisation de l’offre : UC D41.1
Déploiement stratégique, coordination commerciale
et performance opérationelle : UC D41.2
Mission professionnelle en atelier de rédaction du
mémoire et préparation du Grand oral : UC D42
Langue vivante européenne Anglais  : UC B4
Les entreprises et les enjeux de la transition
écologique : UC A4/5

Deuxième année : 
Management responsable, développement des
compétences et engagement des ésuipes : UC D51.1
Innovation commerciale, transformation digitale et
création de valeur responsable : UC D51.2
Atelier de rédaction de la thèse professionnelle et
préparation du Grand Oral : UC D52
Langue vivante européenne Anglais : UC B5

Cette formation est aussi accessible par la voie de la VAE
(Validation des Acquis de l’Expérience) en interrogeant le
certificateur CDR FEDE par mail certification@fede.org
http://www.vae.gouv.fr 
https://www.cde-fede.fr/la-vae/

Modalités
d’évaluations

Etudes de cas, mises en situation professionnelle,
soutenance orale individuelle ou en équipe, business
game. Le certificateur organise les examens et prévoit le
contrôle continu UC 43 et UC 53. 

5min à pied du centre ville - 10 min à pied de la gare

mailto:certification@fede.org
http://www.vae.gouv.fr/
http://www.vae.gouv.fr/
https://www.fede.education/vae/
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