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UNITÉ DE FORMATION D'APPRENTIS
CENÏRE DE FORMATION CONTINUE

Jean Rose

TAXE APPRENTISSAGE 2025

Q zo, rue de chaâge 77109 MEAUX CEDEX

( 01 50 09 ga so I co.sergeant@ecm-meaux.eu

Madame la Directrice,

Monsieur le Directeur,

Meaux. le 2210512025

Cette année, le fléchags du solde de votre taxe d'apprentissage (13 % ou 0,09 % de la masse

salariale) s'effectue exclusivement via la plateforme SOLTEA, enke le 26 mai et le 24 octobre
2025.
Le lycée Jean Rose de Meaux est habilité à recevoir c,e versemenl pour les formations suivantes :

l. 3ème Prépa Métiers.
.t CAP : Employé Polyvalent du Commerce et Agent Accompagnant Grand Àge.
.l Baccalauréats Professionnels: Métier du Commerce el de la Vente, Assistance à la

Gestion des Organisations et de leurs Activités, Accompagnement Soins Services à la
Personne, Animation Enfance et Personnes Âgées.

.1. BTS: Management Commercial Op'érationnel, Commerce lntemational, Comptabilité

Gestion, Services et Prestations des Secteurs du Sanitaire et du Social.

Ce soutien permet d'améliorer la qualilé des formations, notamment par I'acquisition d'outils
numériques, le développêment de l'enseignement à distance, et la modernisation des
plateaux techniques.

Votre implication, à travers l'accueil de stagiaires, d'alternants ou en tant quejury, témoigne déjà de
votre engagement dans la formation des futurs professionnels : associez-vous pleinement à nolre
développement en fléchânl votre taxe vers notre établissement.

Une fois connecté(e) sur la plateforme SOLTEA sur la page !!!Ej/l@!!E!reg:t, vous aurez
accès à un moteur de recherche. ll est possible de nous retrouver en indiquant une ou plusieurs

informations cidessous :

* Le SIRET de l'élablissement : 784 962 474 00010.
.|. Notre Raison sociale : LYCEE POLWALENT PRIVE JEAN ROSE
.:. Notre code UAI :0772153X.
* Le code RNCP de la formation concernée.
l. L'intitulé du diplôme qui retient votre intérêt.
* Le niveau du diplôme qui retient votre intérêt.
* La localisation : Meaux (77).

Votre contribution renforce le lien entre l'école et los entreprisês et soutient des formations
en adéquâtion avec les bêsoins du marché de l'emploi.

Nous vous prions de croire, Madame la Directrice, Monsieur le Directeur, à l'assurance de notre
parfaite considération.

Olivier CHAPPUIS
Directeur Adjoint

Emmanuel cAJEWSKI
Chef d'Etablissement
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SOLTEA est le seul canal officiel reconnu par l'État pour ce versement. Un reçu libératoire y sera

automatiquement généré.
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Nos Formations
MEAUX

2ndeGèstio.Admi.istrativedulra.sportetdela
Losistique (eoie scolairc), lère et Terminale Bac Pro

Losistique (.lteman.e)

CAP Agent kcompâSiemenr Grand Âse

lsemaine enentrep.ise/1 RèBlesdesécù.ité,8*tio.etâdm nirtrationd'équiperetde
mâtériels, utilÈatio. de véhicules CACIS

Servicêsetentetien dâns l'environnement collecUf de la æl50nne,
prorol'or de IaLlo.om ede lr personle ddrslon espàce p,rvé

Bac ProAnimarion tnfanceet Pe6on.e3AgéB (voie

Termlôâle r 9 semaines

Coôcèption èt ré.listio. d'activités vâriées et âdôptéêr, gestion de
group€, commu.ic.tion

Eôc Pro Accompàgnenenr 5oi.5 et SeNices à Ia

Pete.ne (!oie 3col.irc)
lerminalê:6 tenâines

Assista.ce dèr perso.nes dépênda.tês €n leur prodi8uant dès sint
d'hÿ8iène €t de confon, .ide .u, .ctes dê la üe q@tidienne .t de
maintie. à la vie sociale

1èreàn.éer63emârner
BTS Sêrvicês et Prestations des s€.teurs du sânitaire et
du soci.ll1ère anné€ €n voi€ rcolaire,2nde année en

2ème an.ée:l semaine en

enùep se/1semaineen
Gerlion d€ la demandeet d! b€soin de l'usàgêr, manasement,
ârimâtion d'équipe, secrétaiat àdministrâtif

3 jouB en ôffcine/2 iôurs ênDTUST Prépârâteur'f echnicien en Pharmacie

CAP tquiplêr Polÿvàlent dù Commerce

Prépâr.1ion el condit ofnementde flédicament§, ge5tio. de stocks,
ac.uerl, coô5eiler délivra.cë de méd cânênts

Âécepiion et s uiei det comma.des, mke envaleurde
l'approvi5ionnement, con5eilet accompaBnement do c i€nt danr son
parcôuBd'echàt, préveôtio. 5anléenvironnement

2nde : 6 sem.rner en voie scolaire

1è.e:8 semaines en voie scolàne8AC PÂO Métie6 du Commerce et de lô Vênte optio. A
(ahemaôce) ou B {voiê scolate)

1 sê6ain€ en entreprise/1
accueil er consêil de lâ cliênièle, prcspection, valorisrtion d€ l'ofire
rommerci.le, vente, fidêlieation de la clientèlê, maitrisê dêroutils

BAC PROAssistance à la Genion des Or8ani$tiont et de
leu6 Activilés (voie (olài.e)

TF.mi^rlê S sêm.i^êr

Po$ibilité alternâ.ce pour la
temin.le:3 iours/ 2 jouB

Gerlon des inlormèrion5, formation aux outilt nu6é.iques, ge'rion
de là relalion clieôte/uratert/adhéren§, Bestion etsuiÿi de l'aclivité
de prodùction, adminhlratio. RH

BÀC PÀO Mériêrs de l'accuerl(Àlternancê)
l rem.ine en entreprisê/1

BTS Côômerce nle.nar oiallvo€ rolate)
10 semainês à lintêrnation.let 6
semaines en France (avec possibilité

de let réaliser à l'étÉneer)

Négociation commerclaie, veille internationale, culture juridiqùe,
prospectioô, tidélisôtio., môrtetinB, business, gestion des ôpéÉtlons

BIS Comptabilité/Genion (voie scolalrc) Conùôle de Sertion,comptabilité généràleetanalyuque,fina.ces

BTS MânâSement Commêrciâl opé6tionnel (voies 16sêmaines d€ stagê e. voie
1 semaineen entreprise/1 Développêmeni relâtion client, vênte €t conseil, animatjon êt

dyôâ6Gâtion de l'offre cohmerciale, Eestion opé.â tao n nê Ile,

BTS NéSociation Digit.listio. Relation Cliênt 3 jou6 eî entep.isê/2 jourt Techniquet de veltê nuhérique et face à f.ce, slivi de la rêlâlion
cliê.t/fi dél isat ion, e n im3t io n de .ésea ur

BTS Geslion de5 PM€ {Alternance)
I sehaine en entrep.sê/1

Gestion dêla relâtionclie s êr foumitseurs, g€niol des rirqüee,
gestion dee reslourc€§ hum.in$, tupport au développêment êt au
lonctionnemêôt de là PME

BTS Sopport à I'Actaon Man.gériale (Alternance) 3 jourt e. entepôse2joùrs Optiôrrarion des proces5us.dôrnisrâtifs, Cêstion dê projêt,

cont(bùnon à làgestio. des RH

Licence CNAM commerce Venie Marketin8 (alte.nan.e) 3 jou6 en êntrep.Èe/2jou6 Veille 5tralé8 q!e, lorces devenle, mànagêmenr dêsôrganisâ1iôns,

markeiinÊ, .ômptàb liré etcônrôle de gestion, re at o. clent

LkenceCNAM GestiondesOrtanisations(alternan.e)
3 jou6 en entreprÈe/2jouls Veille stratégique, droit des contrats, management des orSanisations,

testion BH, .ommu nication profesionnelle

3 tou6 en entrcprise/2jou6
er école pôur lâlternànce

Aôalÿsedes donnéee commerciales et de marketin8, sraté8ie
commerciale, développement de portef eùille client, pilotàae des

actions com mercial$, manaBeme.t de l'équipê commer.iâlê, aestiôh
orérâlionnelle des axêt sÿâtéÊiques de l'entreprire, pilolage el
conùôle des resrou.cet, Seslion dês re5sourceshumâines

Bachelor (BAC+3)Tiùe SNCP Responsble du

oéveloppément Commercia I en Fran.eet à

Oroir det ro.iérés, droitfis.el, comptabilité apprôfondie, nnan ê§,

d.oit !o.ial, m.ôegêment, contrôle de Sestion

:liou6 en enùeprie/2 jou.sDiplômÊ & Com àbilité et d€ 6e5tion : DcG 2 et DCG 3

Déploiemenl de lâ st.alégiê Slobah de l'èntrêprire, prloiâ8e .lc l'unitê
opéhtioônelle, mâôâgêm€nr Rtl

4 iooE entreprie/1 iour
Tire RNCP dé nùeaù 7-8AC +4 /+5

Monsieur SERGEANT, chargé des relations aux entreprises, reste à votre entière êGoute au 0l 60 09 88 69 ou via

co.serqeant@ecm-meaux.eu pour vous apporter des renseignements complémentaires.

Sythmê de l'Àre6.ô.!

5.d6ur sânlt lre et S*iel

Terminale : 7 sedaines en voie

Geiion de I âc.uêil Eulticanal à des tinr d'orietrtation etdêcoôseil,
ÿ.n1ê, ourih de conrnunicâtiol et d'inforûâtion, lidélisâtion
clEnc/osase6/.dhé.ents

Possibilité alternance pour là
deuxième année: 3 joorr/ 2


